
5Direktbuchung: www.semigator.de n Kostenlose Hotline: 0800-50604446

Trainerin: Anne M. Schüller

Zielgruppe:
Marketing- und Verkaufsleiter, 
Selbstständige, Unternehmer, 
Geschäftsführer, Verkäufer und 
Berater

Termine:
09.10.2008 – München
28.10.2008 – Köln
29.10.2008 – Frankfurt a. M.
13.11.2008 – Stuttgart
19.11.2008 – Berlin
20.11.2008 – Hamburg
Uhrzeit: 18:30–22:00 Uhr

Bildungsinvestition:  (inklusive Seminargetränke, kleine Snacks)

Normalpreis: € 99,– netto (€ 117,81 inkl. MwSt.)

SemiGator Exklusivpreis: € 79,– netto (€ 94,01 inkl. MwSt.)

SemiGator Frühbucher-Preis: € 69,– netto (€ 82,11 inkl. MwSt.) 
bei Buchung bis 15.09.2008

SemiGator Bildungscard: € 59,– netto (€ 70,21 inkl. MwSt.)  
exklusiv nur bei SemiGator

Details & Buchung: www.semigator.de/9empfehlungsmarketing 
Buchungs-Hotline: 0800-50604446 
per E-Mail: buchung@semigator.de

Jetzt
buchen

Empfehlungsmarketing – Seminar-Nr.: 9.002

DIE SEMIGATOR GARANTIE
}	 SemiGator Stattfinde-Garantie
}	 SemiGator Geld-zurück-Garantie bei Nichtgefallen (innerhalb von 1 Std.) 
}	 SemiGator Bester-Preis-Garantie (nirgends günstiger buchbar)

über 40 %
gespart

Sie gilt als die führende Expertin 
für Loyalitäts- und Empfehlungs-

marketing. Zusätzlich gehört sie zu 
den besten Keynote-Rednerinnen im 
deutschsprachigen Raum. Gönnen 
Sie sich dieses Abendseminar mit 
Anne M. Schüller. Erleben Sie eine 
brilliante Rhetorikerin und hören 
Sie, welche Ratschläge sie zu Opti-
mierung Ihres Geschäftes gibt.

Empfehlungsstrategie
Ihr Standpunkt ist dabei ganz klar. 
Er lautet: Die strategische Ausrich-
tung auf aktive, positive Empfehler 
ist die intelligenteste, preisgünstigste 
und erfolgversprechendste Umsatzzu-
wachs-Strategie aller Zeiten.

Empfehlungsmarketing schlägt  
klassisches Marketing
Dabei geht es um viel mehr als den 
banalen Satz „Empfehlen Sie uns wei-
ter“. Es geht vielmehr um den syste-
matischen Aufbau des Empfehlungs-

Empfehlungsmarketing – der beste 
Umsatzbeschleuniger aller Zeiten
Ihr bester Verkäufer heißt: Empfehler!

n	Aktionsprogramme für Ihr 
Empfehlungsmarketing

n	Wie die Empfehlungsrate 
ermittelt und entwickelt wird

n	Neue Formen von Mundpro-
paganda- und Empfehlungs-
marketing

Anne M. Schüller

Lernziel
Die Teilnehmer lernen Schritt für 
Schritt das komplette Knowhow 
sowie das notwendige Handwerks-
zeug zur Implementierung ihrer 
Empfehlungsmarketing-Strategie.

geschäfts. Clevere, bisher noch 
wenig benutzte Werbeformen 
und insbesondere das Internet er-
öffnen heute völlig neue Wege in 
Sachen Mundpropaganda. 

Werbekosten sparen
Dies kann Ihre Vertriebs- und Mar-
ketingaktivitäten kräftig unterstüt-
zen und eine Menge Werbekosten 
sparen. Dabei gilt es, Kunden zu 
Botschaftern Ihres Unternehmens 
zu machen – online wie offline. 
Wie das gelingt, zeigt dieses pra-
xisnahe Abendseminar. n

Seminarinhalte
n	Wie Empfehler motiviert wer-

den können, aktiv zu sein
n	Die Basis für Empfehlungen: 

Spitzenleister und -leistungen
n	Die Strategie: vier Schritte zum 

erfolgreichen Empfehlungs-
marketing

Im SemiGator Buchshop erhältlich

Mehr Kunden 

durch Empfehlungen


